Sustainable
Investments

Stellenangebot

Sales Director (w/m)

White Owl Capital (WOC) ist ein auf nachhaltige Vermogensanlagen spezialisiertes Unternehmen

mit Schwerpunkten im Solar- und Beteiligungsgeschéft.

Vor der Kulisse einer sich rasch wandelnden Finanzindustrie konzentrieren wir uns auf die Chan-
cen, die diese Neuordnung bietet. Seit 2007 setzen wir Zukunftsthemen in leicht verstandliche
Anlageprodukte um. Die enge Zusammenarbeit zwischen Fondsmanagement, Konzeption und
Sales, kurze Abstimmungswege und unsere unternehmerische Kultur erméglichen ein hohes In-

novationstempo und zukunftsweisende Investments.

Um unseren Erfolg weiter auszubauen, suchen wir fir unseren Standort Berlin einen

Sales Director (w/m)

der maBgeblich das aktive Beziehungsmanagement und die Vertiefung unserer Vertriebs-
aktivitaten fur den Bereich Geschlossene Fonds Ubernimmt.

Um an dieser Position langfristig Gefallen zu finden, sollten Sie

= hervorragende Kenntnisse und Erfahrungen im Vertrieb von Finanzdienstleistungen und
-produkten vorweisen kénnen,

= unternehmerisch vernetzt denken und handeln, selbststandig und ausgepragt teamféhig sein,

= profunde Erfahrungen in Bezug auf die Betreuung eigener Kunden sowie Sicherheit im
Umgang mit den jeweiligen Zielgruppen haben,

= Uber sehr gute Kenntnisse der Markte verflgen,

= Coach- und Schulungserfahrung besitzen, um die fachliche Qualifikation der Vertriebspartner
sicherzustellen,

= hervorragende Kommunikations- und Kontaktfahigkeiten, ein souverénes und présentations-
White Owl Capital AG

Einstein Palais

sicheres Auftreten haben.

Wir bieten lhnen FriedrichstraBe 171

= Mitgestaltungsmdglichkeiten in einem rasch wachsenden Unternehmen, D-10117 Berlin

= ein hochmodernes BUro im Herzen Berlins, T +49(0)30.2060917-0
= Entwicklungsperspektiven, F +49 (0)30.20 60 917 - 11
= gezielte Weiterbildung. E kontakt@whiteowl.de

www.whiteowl.de
Sind Sie bestrebt, Ihre Grenzen stetig zu erweitern? Dann nehmen Sie den Dialog mit uns auf!

Wir freuen uns auf Ihre aussagefahige Kurzbewerbung mit Angabe lhres Gehaltswunsches und
des nachstmdglichen Eintrittstermins. (Bewerbung bitte ausschlieBlich per E-Mail)

Ansprechpartner: personal@whiteowl.de, Herr Tobias Pehle
Standort: Berlin

WHITE OWL CAPITAL



